


 Marché très favorable et gains de parts de marché de Laurent-Perrier

 Ruptures constatées de certains de nos concurrents 

 Performance de la politique de valeur du Groupe

 Mise sous allocation des qualités Haut de Gamme



• Le marché

• Chiffres clés

• Structure financière

• Année viticole & approvisionnements

• Poursuite de la politique de valeur

• Engagement environnemental

• Perspectives
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 La France n’a pas retrouvé son niveau de 2019
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France

-17 Mbt
(-11%)

Export

+32 Mbt
(+22%)



Année civile
Janvier à Décembre

Variations %
Expéditions vs N-1 vs N-2

MARCHE +31% +8%

LVMH * +27% +3%

GRPE L-P +41% +4%

L-P +52% +12%

*Champagne
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 Le 1er trimestre 2022 est le plus important depuis 2007
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(en millions d'euros)
Change courant

FY
2019-2020

FY
2020-2021

FY
2021-2022

Variations
vs N-2

Variations
vs N-1

Chiffre d'affaires (Champagne & Vins) 231,3 184,7 292,8 26,6% 58,6%

Marge brute (Champagne & Vins) 117,4 98,6 154,6 +31,7% +56,8%

en % chiffre d'affaires (Champagne & Vins) 50,8% 53,4% 52,8% +2,0Pts -0,6Pts

Développement de marque & Comm. -26,6 -13,4 -24,8 -6,7% +85,6%
Charges Com. & Admin. -51,4 -44,6 -53,7 +4,6% +20,4%

Résultat opérationnel 41,2 41,3 77,0 +86,9% +86,4%

en % chiffre d'affaires (Champagne & Vins) 17,8% 22,4% 26,3% +8,5Pts +3,9Pts

Résultat financier -6,5 -6,1 -7,0 +6,8% +13,8%
Impôts -10,9 -9,8 -19,4 +78,8% +99,2%

Résultat net part du groupe 23,7 25,2 50,2 +111,9% +99,0%

en % chiffre d'affaires (Champagne & Vins) 10,3% 13,7% 17,2% +6,9Pts +3,5Pts
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44,1 61,0

569,5 553,6

253,1 256,0

Mars-21 Mars-22

Immobilisations

Stocks

Créances
commerciales

ACTIF

996,3957,5

PASSIF

455,0 503,7

286,9 225,1

124,8 141,8

Mars-21 Mars-22

Dettes
commerciales

Dettes financières

Fonds propres

En millions d’€

(a)

(a) y compris provisions pour risques & charges et impôts différés
(b) Endettement Net = dettes financières - trésorerie active

(b)

Pied de 
Bilan

996,3957,5
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Stock / Endettement Net (%) Endettement Net / Fonds Propres (%)
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m€ Au 31/03/2021 Au 31/03/2022 Variation

TRESORERIE NETTE A L’OUVERTURE 82,3 89,2

Capacité d’autofinancement (après impôt) +32,4 +58,7 +26,3

Besoin en fonds de roulement -24,5 +17,0 +41,4

Opérations d’investissement & cession -4,3 -6,4 -2,1

Opérations de financement +9,4 -25,8 -35,2

dont émission d’emprunts 16,4 11,2

dont remboursement d’emprunts -7,0 -37,0

Rachat d’actions propres 0,0 -1,8 -1,8

Dividendes -6,1 -6,0 +0,1

VARIATION NETTE DE LA TRESORERIE +6,9 +35,7 +28,7

incidence des variations de cours de devises 0,0 +0,3

TRESORERIE NETTE A LA CLOTURE 89,2 125,2

+ 65,6 m€
variation du 
cash flow 

opérationnel

Variation du 
cash flow net



F20
31/03/2020

F21
31/03/2021

F22
31/03/2022 Cible

EBITDA / Résultat Financier 7,45 7,97 12,12 > ou = à 2

Résultat Opérationnel / Résultat Financier 6,30 6,74 10,98 > ou = à 2

Endettement Net / Capitaux Propres 0,65 0,63 0,45 < ou = à 2

Stocks / Endettement Net 1,94 1,99 2,46 > ou = à 1
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 Hiver doux avec 3ème semaine de mars estivale

 Printemps très sec avec des gelées début avril

 Etat sanitaire sans gros problème à ce jour

 Fleur fin mai, début juin en fonction des régions

 Vendange fin aout en fonction de la climatologie



Difficultés d’approvisionnement des matières sèches  :

 Délais importants

 Contingentements des livraisons

 Augmentation des coûts des matières
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 Marché ?

 Répercussion de la hausse des coûts



Dans un contexte d’activité marqué par la vigueur et l’intensité de la reprise des
expéditions de champagne en 2021, le Groupe Laurent-Perrier précise que les
résultats annuels publiés au titre de l’exercice 2021-2022, ont bénéficié d’un contexte
exceptionnel.

Face aux incertitudes nées du conflit en Ukraine, des tensions inflationnistes et des
politiques monétaires qui en résultent, qui appellent toutes à beaucoup de prudence,
le Groupe Laurent-Perrier poursuit avec vigilance et confiance, l’éxécution de son
plan d’affaires 2021-2025 et maintient le cap de sa stratégie de valeur qui repose sur
quatre piliers :

- Un métier unique : l’élaboration et la vente de vins de Champagne haut de
gamme

- Un approvisionnement de qualité reposant sur une politique de partenariats
- Un portefeuille de marques fortes et complémentaires
- Une distribution mondiale bien maîtrisée






